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Trdfico envolve uma complexa cadeia economica e fatura mais de RS 1,4 bi por ano no puis

cifra que ultrapassa em muitas vezes o valor de mercado de gre

Indes empresas nacionais

A industria movida
pelas a

Zuwmira Fursino
£ MarINELLA CaASTRO

B. B.F,, 35 anos, atua ha 15 anos
Zno mesmo ramo. Apesar dos altos e
‘baixos do mercado, ele sempre se
“manteve fiel a venda do produto. Do
~dia 1° ao dia 10 de cada més, apura
RS 15 mil. Nos 20 dias que restam,
“’garante cerca de RS 20 mil. Por ano,
~seu faturamento chega a R$ 420 mil.
*0 lucro liquido obtido com o nego-
~cio atinge 80%. B. € o ultimo elo en-
atre o atacado e o varejo de uma in-
rdustria que fatura por ano mais de
“R$ 1,4 bilhao no Brasil e US$ 320 bi-
-4hoes no mundo: o trafico de drogas.
-No mercado interno, a venda de co-
r'caina, maconha, crack, ecstasy e he-
~roina movimenta o suficiente para
scomprar 13 bancos Mercantil do
-Brasil, 14 industrias Cedro-Cachoei-
-1a, 19 fabricas de brinquedo Tectoy
:0u 13 refinarias de petroleo Mangui-
»nhos, tomando como referéncia o
walor de mercado dessas empresas
»no fim do ano passado. Ja a movi-
~mentacao financeira do trafico no
:mundo equivale a trés vezes o fatu-
ramento de 2009 da Petrobras e bate
-asoma das receitas brutas da estatal
“do petroleo, Itau, Banco do Brasil,
Bradesco e Vale no mesmo periodo.
Os numeros relativos ao fatura-
“mento no mercado interno foram
~estimados pela reportagem do Esta-
>do de Minas a partir do cruzamento
>tle dados constantes no ultimo rela-

“tério mundial do escritorio da Orga-
mizacao das Nagoes Unidas sobre
“Drogas e Crimes (Undoc) - veja ex-
“plicagdo abaixo.
o Otrdfico de drogas envolve uma
«complexa cadeia economica que co-
~meca com a produgao na América
do Sul, em paises como Bolivia, Co-
dombia e Paraguai. O Brasil ¢ uma
nimportante rota que permite, prin-
‘cipalmente, o abastecimento do
«mercado europeu. Por mais estra-
:nho que parega, como em qualquer
outra drea de atividade, a logica do
negocio € a mesma que rege a eco-
nomia de mercado. “No combate a0
stréfico de drogas, é preciso um olhar
racional. Os usudrios sao consumi-
=dores que querem um produto (a
-tiroga) e que nao deixarao de com-
pré-lo. A novidade é encarar o mer-
>tado de produtos ilegais como uma
~atividade economica e, entao, bus-
~tar maneiras para que o Estado pos-
~sa intervir de forma efetiva nesse
>mercado”, diz Cldudio Chaves Beato
*Filho, coordenador-geral do Centro
~de Estudos de Criminalidade e Segu-
-ranca Publica (Crisp), da UFMG.
v Seéassustador saber que as ven-
>tlas de drogas no pais garantem ren-
-dimentos que ultrapassam a casa do
rbilhdo, comparar o seu valor de mer-
-cado com a cotacao internacional
-das principais commodities expor-
-tadas pelo Brasil pode dar uma ideia
+do peso do trafico na economia
<mundial. Mesmo levando em conta

1que o grama de cocaina custa hoje
trés vezes menos que hd 10 anos, a
lucratividade do produto no ataca-
do se manteve e preservada. E o
mesmo acontece com outras dro-
gas. Enquanto uma tonelada de bo-
bina a quente, o principal produto
da industria siderurgica mundial, é
vendida no mercado internacional
por US$ 750, no atacado, o grama de
cocaina é comercializado por US$
4,50, 0 quilo por US$ 3 mil e a tonela-
da por USS 3 milhdes.

Os pregos de produtos como o
Jcrack,amaconha, o ecstasy e a heroi-
*ha também deixam para tras as
=principais commodities agricolas.
*Mal comparando, a saca de 60 quilos
“tle café, que tem Minas como prin-
sripal produtor nacional, vale US$
=177, enquanto um s6 quilo da erva
=custa US$ 150 pela cotagao interna-

' rional “O tréfico de drogas € um ne-

*gocio muito lucrativo e vem dai a di-
=ficuldade de combaté-lo. Um quilo
=de pasta de cocaina é comprado por
<Us$ 5 mil do produtor, mas o produ-
=to final é vendido aos consumidores
-na Europa por US$ 30 mil o quilo”,

-dlZ José Vicente da Silva Filho, ex-se-

+ =cretdrio nacional de Seguranga Pu-

blica e diretor do Instituto Pré-Poli-
cia de Sao Paulo.
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Para calcular o faturamento aproximado do trafico de dro- Valores médios no Brasil

gas no Brasil - R$ 1.4 bilhdo ao ano -, a reportagem do Esta-

do de Minas seguiu a orientagao do escritorio da Organiza- Droga Atacado (kg) Varejo (g)

cao das Nagoes Unidas sobre Drogas e Crimes (Undoc). A Heroina US$ 50mil/R$ 91,7 mil US$50/R$91,70
conta partiu dos percentuais médios da produgao mundial Cocaina US$3 mil/R$5,5 mil US$13/R$ 24

de drogas que é apreendida: cocaina (41,5%), maconha (10%) Crack US$2 mil/R$ 3,7 mil Us$eRSM

e ecstasy (9%), por exemplo. Retirados esses percentuais, so- Maconha US$150/R$ 275 US$0,30/R$0,55
brou o que efetivamente é distribuido no mercado interno. Ecstasy US$20 mil Us$12/R$

Os resultados obtidos foram cruzados com a quantidade do

produto comercializado em quilos, toneladas ou em com- Faturamento do tréfico no Brasil por ano

primidos, no caso do ecstasy. E depois multiplicados pelo

preco das drogas no varejo. Por exemplo: em 2008, foram Maconha ~ R$660 milhdes

apreendidas 21,5 toneladas de cocaina no Brasil, de acordo _Cocaina _R$727,2 milhdes

com a Undoc. Isso significa que outras 30,3 toneladas che- Ecstasy R$ 30 milhdes

garam aos consumidores. Multiplicando esse niimero pelo Crack R$ 9 milhoes

preco de venda da droga no varejo, em média RS 24 por gra- ‘Heroina ___R$3,9milhoes

ma, a receita bruta obtida com a venda aos consumidores Total R$1,430 bilhdo

foide RS 727,2 milhoes.
Fonte: Relatorio Mundiol do Escritdrio da ONU para Drogas e Crimes

“Nos primeiros dias do més dd para vender até R$ 1,5 mil por dia. Tem cliente que gasta RS 500 por noite”

T ENTREVISTA/B.B.F.

Ha 15 anos atuando na compra de drogas no  Quais foram as principais mudanga
atacado e revenda no varejo, B.B.F. se especializou do mercado nestes iltimos anos?
no negaocio por delivery, que chega a render cerca A concorréncia. Ha 15 anos,

de R$ 420 mil. Por ano. Sem envolvimento com quando chegava a determi-
atravessadores, ele proprio comercializa o produto nado lugar, era o tinico a ter
e se considera um sobrevivente em um mercado a “farinha”. Agora, estd
altamente competitivo, arriscado e que no cheio de gente oferecendo o
passado foi mais lucrativo para os médiose produto, o mercado estd
pequenos. Apesar de acompanhar a perdade muito disputado. O cerco

espaco da cocaina para o crack, ele se especializou
no produto e nunca mudou de ramo. “Tenho bons
fornecedores e bons clientes. Nao me envolvo com
as bocas da favela nem vendo em esquinas. Sou
independente. Entrego a farinha em domicilio, na
mao do cliente”, afirmou, durante conversa com a
reportagem do Estado de Minas, em que conta
detalhes da atividade. Para ele, o formato de sua
distribuicao tem garantido a permanéncia na

também estd fechando. Dos
meus antigos fornecedores,
todos jd foram presos. Ou-
tra coisa € que a qualidade
caiu. Para se ter uma cocai-
na de boa qualidade, um
quilo de pasta é transfor-
mado em um quilo e meio
de farinha. Agora, eles fa-

atividade ilegal. zem de um quilo até cinco.

Mas 0 lucro é bom?

Ja foi melhor. Hd oito anos, o
preco esta praticamente esta-
vel. Pego por R§ 7a R$ 9 o gra-
ma e revendo entre RS 15 e RS
20. Os fornecedores ganham
na quantidade. Eles sim fatu-
ram. Enquanto vendo um qui-
lo, eles vendem 30. Mas nos
primeiros dias do més dd para
vender até RS 1,5 mil por dia.
Tem cliente que gasta até RS
500 por noite.

E o produto de boa qualidade
ainda existe no mercado? Quan-
to custa?

Existe por encomenda e a
quantidade tem de ser maior.

Chega a valer R$ 70, 0 grama.

Ainadimpléncia é alta?
Também piorou. Chega a 20%
Na venda também tem muita
gente desonesta. Muitos
moem o crack no fundo de
quintal, misturam e vendem
como “papel”.

Vocé nunca pensou em mudar de
ramo?

Pensei e vou mudar. Agora
vou comegar a trabalhar com
delivery, mas de massas. Nac
estou mudando de atividade
por questao financeira, mas
pela familia. Tenho filho pa-
ra criar.






